Nee verkopen of voorraadoverschot?
IBP S&OP in uw organisatie!
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Introductie

Quinso
Focus op Integrated Business Planning (IBP)
Focus op Manufacturing, Trade & Process Industry
SAP Recognized Expertise Partner
Focus op Quality
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Introductie

Annemarie de Jong
~ SAP Business Consultant
» +15 jaar SAP ervaring
~ Specialist op Supply chain planning & integrated business planning
~ Specialisatie op het gebied van planningsvraagstukken (ERP, APO en IBP)

Wouter Vervoort
~ SAP Business Consultant
» +15 jaar SAP ervaring
~ Specialist op Supply chain planning & integrated business planning
~ Specialisatie op het gebied van planningsvraagstukken (ERP, APO en IBP)
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations
De uitdagingen bij het maken van een geintegreerd plan...

Finance: Sales:

“Hoe wordt onze | ittt R = .
marge beinvioed || EESEEEEE 1
door onze groei

in BRICs?”

“Kunnen we
deze nieuwe
klant erbij

“Hoe zorgen we
ervoor dat we dit
kwartaal niet

missen?”

A S Marketing:

“Hoe zal een S Supply Chain:
wijziging in onze
pricing de vraag naar
----- deze snellopen
productfamilie
beinvlioeden?”

“Waar en wanneer

moet ik dit nieuwe
product gaan
maken of inkopen?”
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations

Onderscheidende functionaliteit

Planning in één oogopslag
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations

enaral Flanrar
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Gestandaardiseerde ) e— ) e— ) —
Planningsomgeving —— e s

A B | € | D 3 [ SR I V  SEAL  VTO S e B WU NI SO ST SER AN I AN RN SR ST SNy |1

5L Funchons

Quinso

Partner
QUALITY IN SOLUTIONS




SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations
Geschikt voor End-to-end S&OP process management

Executive
Review &
Real-Time
Analytics

Inventory
Target
Setting &
Projections

Material &
Capacity-
Constrained
Planning

Sales &
Marketing
Forecasting

Revenue &
Profit
Impact

Consensus
Demand
Planning

Product

Planning

( Model volledig \

schaalbaar

GeaI-Ti me Wat-als\

Scenario Planning
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( Collaboration \ ( Intuitive User \

Interfaces

Partner
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Demand, supply chain, Real-time scenario’s en Transparante Altijd toegang vanaf

en financieel model,

zowel geaggregeerd
\ als in detail J

simulatie van gehele

\ model J

communicatie,

beslissingen liggen vast
\ gelegd J

elke locatie via Web,

Excel en Mobile user
\ interfaces J
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations
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SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations

Advanced
Analytics

Partner
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Architectuur IBP
Typische data integratie voor het S&OP proces

ERP APO Financial

Planning

Demand Plan Annual
Product Master . Qty . Operating Plan .
Customer Master ggnmsgza(;n;gn ot Key Resources , ggrrhsat\%nﬁlgn o Monthly Finance ggc;sl__t’rrz'f';{ed Plan
Actuals, Price, Cost y Routing, BOM ty Plan

SAP Integrated Business Planning voor Sales & Operations

Executive

Demand Supply Balance Review

Attnbutes
Plans

Plans

Qty/ Rev/Profit

Opportunities Sales Forecast Attributes Constralned Plan
Targets

Files

Forecast
Supplier Commit

Market Size, Commodity pricing
POS data, IMS data
Trade Promotions ,Customer l I I l l I ls D
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SAP HANA Integrated Business Planning Rapid Deployment Solutions (RDS)

“
~

Snel toegevoegde waarde

Voorspelbaar resultaat

Simpele integratie tussen
cloud en on-premise

D
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Samenvatting
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Met SAP IBP S&OP kunnen real-time S——— .
beslissingen worden gemaakt op basis van crmm— =
betrouwbare cijfers sty s [ e
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Met SAP IBP S&OP wordt een 'flow' gecreéerd
B en hoeft geld niet onnodig lang
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Waarom Quinso?

~  SAP Recognized Expertise Partner SCM

V

~ Specialisten op gebied van planning en logistieke processen in combinatie met technologie

Veel ervaring met Rapid Deployment Implementaties (out of the box)

\/4

Binnen 5 dagen inzicht in wat SAP IBP voor u kan betekenen middels onze Quick Scan
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Vragen?

Wouter Vervoort
SAP Business consultant

@ wouter.vervoort@quinso.com

@ +31 (0)62 373 19 594

Annemarie de Jong
SAP Business consultant

@ annemarie.de.jong@quinso.com

@ +31 (0)65 169 87 07
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